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Uvod

Tento prehled zakladnich skute¢nosti se zabyva obchodnimi licenénimi smlouvami. Cilem nasi
publikace je osvétlit, kdy by se tyto smlouvy mély pouzivat. Navic, vysvétlime i kliCova
ustanoveni, jez se vyskytuji ve vétSiné licenénich smluv a specifika licenci ur€itych typu

dusevniho vlastnictvi.

Licencovani predstavuje jeden z moznych zpusobUl, jak komercializovat duSevni vlastnictvi
(Intellectual Property, IP), tj. jak toto vlastnictvi dostat na trh, aby mohlo byt na trhu vyuzivano.
Komercializace duSevniho vlastnictvi mize mit rizné podoby. Nize uvedeny diagram shrnuje

nejbéznéjsi formy této komercializace:

Bézné formy komercializace
IP

Licencovani a

Prevod franchising

Spolecny podnik
a spin-off firma

Obchodni uspéch jakéhokoliv vyuzivani dusevniho vlastnictvi bude samoziejmé zaviset na
volbé nejvhodnéjsiho zpusobu komercializace. Volba zpusobu komercializace by méla vychazet

Z:

* Obchodnich cilti organizace
e Formy du$evniho vlastnictvi
* Hospodarskych zdroj, jez jsou k dispozici




V potaz je potfeba vzit i rizika. Ackoliv vlastni podstata rizik bude zaviset na zpusobu
komercializace, jejich rozpoznani, vyhodnoceni a fizeni by organizacim mélo poskytnout vétsi
miru bezpecnosti.

Rizika specificka pro aktivity souvisejici s komercializaci duSevniho vlastnictvi jsou &asto
spojena s:

* podstatou danych vyrobku nebo sluzeb

* zachovanim duvérnosti

e pravnimi a finan¢nimi aspekty

* obchodni povésti

Vyhodnoceni rizik Ize zalozZit na pravdépodobnosti, Ze v budoucnu dojde k ur€itym udalostem
(napf. ke sporum o vlastnictvi IP, naruseni IP prav tfeti stranou atd.) a na zavaznosti s tim
souvisejicich disledku (napf. disledky bezvyznamné, stfedné zavazné, nebo velmi zavazné).
Na zakladé vystupu z tohoto vyhodnoceni, budou organizace schopny ucinit vhodna rozhodnuti
o0 manazerskych feSenich, jez je tfeba pfijmout (napf. uzavieni pfihodné pojistky, Upravy
pfislusnych smluvnich ustanoveni atd.).

Pfedtim, nez se do téchto otdzek ponofite hloubéji, vezméte laskavé v potaz, ze na$ prehled
nebyl zamyslen tak, ze by mél poskytovat zcela kompletni rozbor dané problematiky. Pokud
dojde na volbu komer¢ni strategie nejvhodnéjsi pro vasi organizaci a pokud se budete muset
zabyvat slozZitymi pravnimi otazkami souvisejicich s licenénimi smlouvami, pak vam viele
doporucujeme, abyste se obratili na profesionalni poradce.



1. Co byste méli védét o licenénich smlouvach

Licenéni smlouva je druhem smluvniho vztahu, v némz vlastnik duSevniho vlastnictvi
(poskytovatel licence) udéluje povoleni jiné osobé (nabyvateli licence), aby v ramci smluvné
vymezenych podminek toto duSevni vlastnictvi vyuzival. Pouzivani daného dusevniho
vlastnictvi bez této dohody by se mélo povazovat za poruseni prava. Pfiklady téchto licen¢nich
smluv jsou softwarové licence, jez se uzaviraji pokazdé, kdyz si kupujete software, nebo
licence na ochranné znamky umoziuijici, aby si vyrobci na svém zbozi monhli tisknout logo jiné

spole€nosti.
@ Povoleni vyuzivat duevni ’
vlastnictvi
Finanéni vyrovnani
POSKYTOVATEL LICENCE NABYVATEL LICENCE

Majitel dusevniho vlastnictvi

Tento diagram byl vytvoren Gpravou a dal$im rozpracovanim obrazkud prevzatych z tohoto zdroje:
© Akela NDE, http://media.scoutwiki.org/File:lcon_boy_scout.svg

1.1 Kdy byste méli pouzit licenéni smlouvu
a) Kdyz nedochazi k pfevodu vlastnictvi.

Licenéni smlouva - Prevod

Nedochazi k pfevodu vlastnictvi. Pfrevod (prodej) vlastnictvi IP
Poskytovatel zistava vlastnikem VZAJEMNE jednou stranou (prodejcem,
duSevniho vlastnictvi. VétSinou ROZDILY puvodcem) strané druhé (kupci,
jde o dlouhodobé smlouvy. nabyvateli). Jde o jednorazovou

dohoda.



b) Licence umozni zavedené firmé vyuzivat duSevni vlastnictvi.

c) Majitel prav k duSevnimu vlastnictvi zamysli udélit uzivatelska prava k IP tfeti strané.




1.2 Jaké jsou vyhody a rizika licencovani

PFi dojednavani licencni smlouvy je dulezité porozumét tomu, pro¢ firmy dusevni vlastnictvi
licencuji, nebo pro¢ se naopak chtéji stat nabyvateli licence. Je rovnéz tifeba znat potenciaini
rizika spojena s uzavienim takové smlouvy. To vam napomuze nejen pochopit divody, pro¢
druha strana pozaduje pravé to Ci ono, ale umozni vam to i omezit rizika spojena
s formulovanim licenni smlouvy a, coz je zvlasté dllezité, i dosahnout dohody vyhodné pro
obé strany.

Vyhody pro nabyvatele licence: Vyhody pro poskytovatele licence:
(i) Nabyvatel muze ziskat rychlejsi pFistup na (i) Ziskava dodate¢ny zdroj finanénich pfijmu.
urcite trhy. (ii) Ziskava moznost fesit event. narugeni svych
(i) Licen&ni smlouvy mohou predstavovat IP prav.
cestu, jak ziskat pFistup k inovaénim (iii) Je to vyhodné Feseni pro organizaci, jez
technologiim a znalostem, coz je velka neni dosud pfipravena na pfimé vyuZzivani
konkurenc¢ni vyhoda hlavné pro MSP bez dané technologie.
vlastniho vyzkumu a vyvoje. (iv) Usnadnéni vstupu na nové trhy.

Licencovani

Rizika pro nabyvatele licence: Rizika pro poskytovatele licence:

(i) Licencované IP mize mit konkurenci a (i) Hrozi ztrata kontroly nad informacemi.
technologie mize ¢asem zastarat. (ii) Nabyvatel miize prertst v konkurenta.

(ii) Platba licen¢nich poplatkd muze (iii) Nezkugeny nabyvatel mize
predstavovat pfiliSnou zatéz. poskytovateli sniZit jeho pfijmy. Toto

nebezpeci existuje hlavné v pfipadé
vyhradnich licenci.



2. Klicové pojmy souvisejici s licenénimi smlouvami

Veskeré podminky dohodnuté mezi poskytovatelem a pfijemcem licence by mély byt jasné
uvedeny v licen¢ni smlouvé, jez by mé&la mit pisemnou podobu.

Pro vSechna ustanoveni licenéni smlouvy existuje mnoho moznych feseni, jez zavisi nejen na
dohodé obou stran, ale i na typu licencovaného duSevniho vlastnictvi, sektoru, ve kterém
podnikani probiha a na rozhodném pravu. Nicméné, existuji kliCova ustanoveni, ktera jsou
pouzitelna téméf ve vSech licen€nich smlouvach, a ty v této kapitole osvétlime.

2.1 Pozadi licence:

SMLUVNI STRANY

1. [jméno firmy], spole¢nost podnikajici v oblasti [...], registrovana pod Cislem
[...], se sidlem na adrese [...] (Poskytovatel licence)

2. [jméno firmy], spole€nost podnikajici v oblasti [...], registrovana pod &islem
[...], se sidlem na adrese [...] (Nabyvatel licence)

BODY ZDUVODNENI
a) Poskytovatel vlastni [patenty nebo technologii, jez jsou definovany nize];

b) Nabyvatel ma v umyslu ziskat licenci na[...];
c) Poskytovatel ma v umyslu poskytnout licenci Nabyvateli za podminek, které jsou
definovany v této Smiouvé.

DOHODNUTE POJMY:
1. Definice
V této Smlouvé, se pod nasledujicimi vyrazy a pojmy rozumi toto: ..........

2.1.1 Identifikace smluvnich stran
Strany, jez budou u€astniky smlouvy, museji byt jasné definovany.

2.1.2 Body zdavodnéni

Na tomto misté je vhodné uvést informace o pozadi smlouvy a rovnéz duvody, jez vedou strany
k uzavreni smlouvy. V pfipadé mozné soudni pfe, mohou byt tyto udaje dilezité pro soud nebo
pro arbitra, aby mohli licenéni smlouvu Fadné interpretovat.

2.1.3 Definice

Licenéni smlouvy obecné& obsahuji vyCet definic, které usnadniuji &teni a interpretaci
dokumentu. Tyto pojmy jsou obvykle pojednany v abecednim poradi. Mezi bézné pojmy
definované v licen€nich smlouvach patfi tyto:
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a. Duvérné informace
b. Cista prodejni cena (Net Sales)
C. (Licencované) duSevni vlastnictvi a technologie
» Patenty, ochranné znamky a priimyslové vzory — identifikuji se obvykle prvky
uvedenymi v jejich nazvech, zejména svymi registracnimi Cisly;
» Software — strany mohou pfilozit dil¢i ¢asti (moduly) softwaru &i jeho Cislované verze a
pripojit jejich kopie ke smlouvé;
* Know-how — je ve smlouvé zpravidla definovano jen na nékolika fadcich a podrobné je
pak popsano v oddéleném dokumentu.
d. Uzemi, zemé&pisné vymezeni
e. Oblast Ci sektor vyuziti

Technické definice, jako je “Licencované dusevni vlastnictvi” a “Oblast vyuziti”, maji zasadni
vyznam, protoze ovliviiuji pusobnost licence, tedy to, co licence umoznuje. Je dllezité, aby
nabyvatel licence rozumél technologii i jejim obchodnim aspektim, napf. “Kterou verzi
software potfebujeme?”, nebo “Potfebujeme proskoleni, abychom mohli technologii pouzivat?*

2.2 Udéleni prav

Toto je jadro kterékoliv licenéni smlouvy, protoze v této Casti se definuji uzivatelska prava (a
jejich omezeni). Tato ustanoveni jsou zasadni jak pro poskytovatele, tak i pro nabyvatele
licence, protoze definuji, co kazda strana bude moci s danym duSevnim viastnictvim ¢&i
technologii ¢init, tedy tzv. pusobnost licence.

Poskytovatel timto udéluje Nabyvateli (vyhradni/nevyhradni) licenci pro licenéni

uzemi..., pro vyuziti a prodej licenénich vyrobku v oblasti vyuziti licence.

2.2.1 Typy licenci
Smluvni strany by mély jasné uvést, jaky typ licence se udéluje. VSeobecné existuji dva typy
licenci:
¢+ Vyluéna (vyhradni):
- Vyluéna licence: Licencované dusevni vlastnictvi nebo technologii je opravnén pouzivat jenom
nabyvatel (poskytovatel sam ji nesmi pouzivat, ani dale licencovat).
- Jednoducha licence: Poskytovatel souhlasi s tim, ze nebude poskytovat zadné dalSi
licence, ale ponechava si pravo, aby mohl dané duSevni viastnictvi pouzivat sam.

! Tyto kategorie se mohou li$it podle jednotlivych narodnich legislativ a terminologie:
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+ Nevyluéna (nevyhradni):
Jak nabyvatel, tak i poskytovatel licence mohou vyuZivat licencované duSevni vlastnictvi
nebo technologii. Poskytovatel je rovnéz opravnén uzavirat dalSi nevyluéné licencni
smlouvy i s dalSimi nabyvateli.

2.2.2 Udélena prava

V idealnim pfipadé by aktivity schvalené poskytovatelem v licenéni smlouvé mély odpovidat
praviim, jez vlastnikovi daného dusevniho vlastnictvi zaru€uji platné zakony. Napfiklad, vlastnik
prava autorského ma vyhradni pravo pofizovat z daného dila kopie (ij. reprodukovat dilo), Sifit
tyto kopie na vefejnosti (tj. distribuovat dilo), dilo pronajimat a puj€ovat, pfehravat nebo
predvadét na vefejnosti, komunikovat ho vefejnosti a upravovat ho. To znamena, ze vymezeni
prav uvedené v licencni smlouvé by mélo tato prava zahrnovat.

Je na rozhodnuti vlastnika pfisluSného dusevniho vlastnictvi, zda nabyvateli licence udéli
v8echna prava, jez mu zaruCuje zakon, nebo jen jejich Cast. Nabyvatel licence si musi nicméné
peclivé zhodnotit, zda zarucena prava jsou pro jeho vlastni optimalni vyuzivani postacujici.
Presto, nebyva vzdy mozné jasné rozlisit ty aktivity, které jsou povolené s odkazem na prava
dana zakonem. Souvisi to stim, Ze licen¢ni smlouva muze upravovat rizné typy prav
k duSevnimu vlastnictvi, nebo mlze byt vypracovana podle riznych narodnich pravnich fada.

Udélena prava mohou obvykle zahrnovat:

+  Ochrannou znamku: Pravo oznacdovat znamkou vyrobky, pouzivat znamku v souvislosti
s vyrobky nebo sluzbami ¢&i v souvislosti s vyvojem, pouzivanim, vyrobou, marketingem,
distribuci, prodejem a nakladanim s danymi vyrobky ¢i sluzbami.

+ Autorské pravo (copyright, véetné software):

(i) Pravo dilo pouzivat a reprodukovat;
(ii) Pravo dilo upravovat a vytvaret z ngj dila odvozen3;
(iii) Pravo dilo Sifit.
+ Patent: Pravo vyrabét, pouzivat a prodavat licencované vyrobky.
+ Technologii: Pravo vyvijet, vyrabét, provozovat a prodavat licencovanou technologii.

2.2.3 Pravo poskytovat podlicence

Smluvni strany se potfebuji dohodnout i na tom, zda nabyvatel bude mit pravo poskytovat
podlicence. Existuji rGzné duvody, pro¢ poskytovatel mlze chtit toto pravo udélit, za
predpokladu, ze o néj nabyvatel ma zajem:

* Mdze to byt dulezity dodate¢ny zdroj pfijmu, zejména pokud nabyvatel neni schopen sam
vlastnimi silami obsahnout celé uzemi vymezené licenéni smlouvou;

* Nabyvatel muze byt ¢lenem skupiny spole€nosti a nékteré z téchto pobocek mohou
licencované dusevni viastnictvi vyuzit 1épe.

Bez ohledu na duvod, pro¢ poskytovatel pravo na podlicenci poskytuje, existuje nékolik
ddlezitych bodu, na nichz je tfeba se dohodnout a vysvétlit je ve smlouvé:
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a. Muze si nabyvatel volné vybirat, kdo bude pfijemcem podlicence? V tomto sméru mohou
byt poskytovatelem uplatnéna uréitd omezeni, napfiklad omezeni podlicence na
pobocky nabyvatele nebo na firmy, jeZ budou poskytovatelem pfedem schvaleny.

b. Méla by smlouva o podlicenci nastolovat pfedem dané podminky? Licencni smlouvy

Casto ukladaji povinnost zachovat v podlicenci tytéZz podminky pInéni tak, jak jsou
definovany v puvodni licenéni smlouvé. To poskytovateli licence umozriiuje, aby
kontroloval, jak nabyvatele podlicence dané duSevni vlastnictvi vyuziva, aniz by pfitom
mezi témito dvéma stranami existoval pfimy smluvni vztah. Tato okolnost nabyva na
zvlastni dulezitosti za situace, kdy ¢ast licenénich poplatkl plyne pravé ze podlicenénich
pFijma. Néktefi poskytovatelé licenci mohou pozadovat nahlédnuti do podlicenéni
smlouvy (nebo dokonce jeji odsouhlaseni), aby si ovéfili, ze se smluvni podminky
opravdu dodrzuiji.

c. Co se stane, kdyz platnost puvodni licen¢ni smlouvy skonci? V téchto pfipadech existuji
rizné moznosti — od okamzitého ukoncéeni podlicenéni smlouvy, az po zavazek
poskytovatele, Ze smlouvu s nabyvatelem podlicence nadale zachova v platnosti.

2.2.4 Uzemni vymezeni (teritorialita)

Uzemi, na némz nabyvatel licence mize vyuzivat dané dudevni vlastnictvi, by mélo byt jasné
definovano. Licence mohou byt celosvétové, mohou pokryvat uréitou oblast, jako je tfeba
Evropska unie, nebo pouze jediny stat. Na téchto vécech se smluvni strany museji dohodnout,
vychazeje z toho, kde nabyvatel licence hodla dané IP vyuzivat, tj. kde bude pfislusna
ochranna znamka pouzivana a také s pfihlédnutim k souvisejicim online obchodnim aktivitam.

2.2.5 Technické nebo obchodni podminky vyuzivani

Prava v licenéni smlouvé mohou byt omezena jen na ur€itou specificky definovanou oblast
vyuziti. Tim padem, nabyvatel licence bude schopen vyuzit z daného dusevniho vlastnictvi jen
urcitou €ast jeho potencialnich obchodnich aplikaci. Tim si poskytovatel licence uchova pravo,
aby dané dusSevni vlastnictvi mohl sam pfimo vyuzivat, nebo aby ho licencoval do nékterého jiného
sektoru?. Napfiklad, patentova licence muze omezit vyuziti daného vynalezu jen na lécbu lidskych
ekzéma.

Tato omezeni se obvykle uvadéji v licenéni smlouvé ve formé definic v ¢asti “Oblast vyuziti”,
jez jsou provazany s odkazy v jednotlivych smluvnich ujednanich.

2.3 Finanéni vyrovnani

Nabyvatel licence bude poskytovateli platit licenéni poplatky, jez se vypocitaji z

Gistého obratu z prodeje licencovanych vyrobkd, jez nabyvatel proda za cenu [....]

Existuje mnoho dlvodd, pro¢ si poskytovatel maze prat uzavfit licenéni smlouvu. Jednim z
nich je urcité to, ze z licenéniho vyuziti duSevniho vlastnictvi chce ziskat penize. Vypocet

2 Shotwell SL. 2007. Field-of-Use Licensing. In Intellectual Property Management in Health and Agricultural Innovation: A
Handbook of Best Practices (eds. A Krattiger, RT Mahoney, L Nelsen, et al.). MIHR: Oxford, U.K., and PIPRA: Davis, U.S.A.
Dostupné online zde.
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vzajemné vyhodného finan¢niho vyrovnani bude zaviset na hodnoté, kterou licencované IP
predstavuje jak pro poskytovatele, tak i pro nabyvatele licence. Jakmile obé strany individualné
dané duSevni vlastnictvi oceni, jsou pfipraveny jednat o kompenzacich a dohodnout se na
nasledujicich vécech:

a. Jakym zpisobem bude nabyvatel licence provadét platby?

Obvykle se rozhoduje mezi pausalni, dopfedu ur¢enou €astkou (lump-sum), nebo licen€nimi
poplatky (royalties), coz jsou Castky vypocCitavané periodicky, na zakladé aktualniho
prodejniho vykonu nabyvatele licence.

b. Jak se budou licenéni poplatky vypo¢itavat?

Licen¢ni poplatky mohou byt vypoéteny, mimo jiné, jako procenta z prodejni ceny, ze zisku,
nebo jako pevna &astka z kazdého prodaného vyrobku. Pokud maiji byt tyto ¢astky ponizeny o
srazky (napf. o dané, o naklady spojené s dodanim), je dllezité tyto skute€nosti jasné uvést.
To se Casto feSi formou definic pouzitych pojmu, jez jsou prilohou smlouvy napfiklad, co
znamena ,Cisty prodej“ (Net Sales).

Licencni poplatky, jez je tfeba odvadét béhem dalSich obdobi, vypocitava nabyvatel. Pro
poskytovatel licence je proto dllezité, aby licence zahrnovala i ovéfovaci mechanismy, jak si
nabyvatel svoje zavazky plni. Mezi nej¢astéji uzivané kontrolni mechanismy patfi:

e Zavazek nabyvatele, ze bude posilat poskytovateli hlaseni obsahujici vy&et prodeju,
na jejichz zakladé byly vypocteny licenéni poplatky za vzajemné domluvené obdobi.
Aby byl monitoring snaz8i, vzor pro podobné hlaSeni mize byt zahrnut v licenéni
smlouvé, jako jeji pfiloha.

e Zavazek nabyvatele, Ze povede pfesné zaznamy umoznuijici, aby poskytovatel mohl
vykonavat audit téchto dokumentu.

c. Kdy je potieba platit?
Aby nevznikaly nejasnosti, je podstatné, aby v licenéni smlouveé bylo uvedeno, kdy jsou licenéni
poplatky splatné.

d. V jaké méné budou platby probihat?

V pfipadé, Ze se jedna o mezinarodni licen&ni smlouvy, je dulezité definovat ménu, v niz budou
platby probihat. Poskytovatel i nabyvatel licence maji sva sidla ¢asto v riznych zemich a
nejlepsim feSenim proto je, pfedem definovat ménu, ve které budou platby probihat i pfislusny
sménny kurz.

2.4 Snizeni rizik
Bé&hem vyjednavani o licenéni smlouvé by se smluvni strany mély snazit, aby pfedchazely
potencialnim rizikim. V tomto ohledu je tfeba vénovat pozornost nékolika ustanovenim:

2.4.1 Povinnosti nabyvatele licence

Zejména v pfipadé vyhradnich licenénich smiluv je dullezité, aby pro nabyvatele byly pfedem
uréeny jisté zavazky spojené s fadnou péci. Pokud by tyto zavazky neexistovaly, nabyvatel by
se mohl fadnému vyuZivani dané technologie vyhybat.
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Zavazky souvisejici s fadnou péci Ize ve smlouvé oSetfit vlozenim vSeobecného zavazku
nabyvatele, Ze bude v tomto sméru vynakladat “nejlepdi mozné usili” nebo “odpovidajici usili”.
Nicméné, s ohledem na nejednoznacnost podobnych smluvnich zavazkd, je zahodno uplatnit
jesté dalSi meéfitelné zavazky, jako je napfiklad minimalni vySe licen¢nich poplatkl, nebo
konkrétni milniky, kterych je potfeba dosahnout k uréitym pevné stanovenym datiim.

2.4.2 DalSi vyvoj

Uzavfeni licenéni smlouvy nemusi nutné znamenat, Zze se licencovana technologie jiz nebude
dal vyvijet. Pravé naopak, neni neobvyklé, ze jak poskytovatel, tak prijemce licence pokracu;ji
Vv jejim vyvoji, bud’ pod vlivem dalSiho vyzkumu, nebo s vyuzitim zkuSenosti ziskanych béhem
vyuzivani dané technologie. Je proto v nejlep§im zajmu kazdé strany, aby tuto otazku vzajemné
projednaly a odsouhlasily, aby nebyly ohrozeny zajmy ani poskytovatele, ani pfijemce dané
technologie.

BéZnou praxi je udéleni tzv. zrcadlovych prav, coz znamena, Ze obé strany si navzajem
zarucuji moznost dalSiho vyvoje daného vyrobku nebo technologie.

2.4.3 Poruseni prav

Jedna z otazek, kterou je nevyhnutelné tfeba prodiskutovat a odsouhlasit, je, jak bude
nalozeno s potencialnim poruSenim prav téetimi stranami. Co se s tim bude délat? Jak pfitom
budou poskytovatel a nabyvatel licence vzajemné spolupracovat?

2.4.4 Pravni zaruky

Bez ohledu na to, jak zvu¢né jsou zavazky spojené s nalezitou péci, vétSina poskytovatelU i
nabyvatell licenci pozaduje vzajemné zaruky. Mezi typické zaruky pouzivané v licencnich
smlouvach patfi:

a. zaruka poskytovatele ohledné vlastnictvi prav k danému duSevnimu vlastnictvi, nebo k
pravu poskytovat licenci;

b. zaruka poskytovatele ohledné pravoplatnosti dusevniho vlastnictvi;

c. zaruka poskytovatele, Ze mu v souvislosti s poskytovanou licenci neni znamo zadné
poruseni prav tietich stran.

Tyto a jiné zaruky zavisi na vyjednavani mezi smluvnimi stranami. Pfitom je dulezité mit na
zfeteli, Zze strana, ktera podobna prohlaseni vydava, by si méla interné rozvazit, zda je schopna
uvedenym zarukam opravdu dostat.

2.4.5 Vyporadani sporu

PfestoZe si smluvni strany pfeji vyvarovat se vzajemnych sporl, patfi k dobré praxi, ze k
licen€nim smlouvam se pfidavaji dolozky upravujici potencialni budouci spory. V tomto ohledu
existuji dvé véci, jez je tfeba prodiskutovat a odsouhlasit:

* Pravo, jemuz bude smlouva podléhat. Byva to ¢asto pravo statu poskytovatele, pfijemce,
nebo toho statu, kde bude probihat vétSina Cinnosti uvedenych ve smlouvé. Volba platného
prava je zvlasté dulezita v mezinarodnich ujednanich;

» ZpUsob, jak bude spor fesen: mediaci, arbitrazi, nebo soudnim sporem.3

3 Viz téz piehled zakladnich skute&nosti Alternative Dispute Resolution Mechanisms, dostupny na www.iprhelpdesk.eu/library.
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2.5 Doba trvani smlouvy

Tato Smlouva vstupuje v platnost [s ucinnosti od...] a pokud nedojde k jejimu ukon&eni

v souladu s kapitolou [...] Smlouvy, bude nadale platna [bez casového omezeni, nebo
po dobu [...] let].

Pocatek pravni platnosti smlouvy, doba jejiho trvani i ukoneni museji byt ve smlouvé jasné
uvedeny.

Zvlastni pozornost je pfitom tfeba vénovat délce ochrany licencovaného dusevniho vlastnictvi,
protoZze doba trvani licence nemuze prekrocCit délku platnosti daného prava (napf. 20 let
v pfipadé patent). To je zvlasté dulezité v pfipadé téch licenénich smluv, jez zahrnuji vicero
typl licencovaného duSevniho vlastnictvi, napfiklad kdyz se licence tyka patentt a know-how,
jelikoz tyto formy dusevniho vlastnictvi mohou mit rozdilnou dobu platnosti. V podobnych
pfipadech je zahodnou obé licence zietelné vzajemné oddélit, obzvlasté pokud si smluvni
strany pfeji zachovat licenci na know-how v platnosti i poté, co vyprsi platnost patentu.

2.6 Razné

Licence predstavuiji formu smluvniho vztahu, a tudiz se na né vztahuji zasady smluvniho prava
(contract law). Proto, kdyz se takové smlouvy sestavuiji, radime smluvnim stranam, aby do
nich zaclenily ustanoveni upravujici, mimo jiné, i podminky vzajemné duvérnosti a poruseni
smiouvy.



3. Specifika souvisejici s riznymi typy dusevniho vilastnictvi

3.1 Specifika licenci ochrannych znamek

Nabyvatel licence bude v dobé platnosti Smlouvy pouZivat ochrannou znamku pouze v
[podobé a upravé, ve které byla tato znamka zaregistrovana, nebo v podobé, barve,
upravé, stylu a zpusobu, jez budou periodicky pisemné nafizovany nebo schvalovany
Poskytovatelem].

Nabyvatel zaruci, Ze béhem platnosti Smlouvy veSkera vyroba, baleni, skladovani, marketing
a dodavatelské Cinnosti spojené s danymi [Vyrobky nebo Sluzbami] budou probihat v
souladu s dobrou praxi a podle pokynU periodicky sdélovanych Poskytovatelem.

Poskytovatel bude mit pravo provadét inspekce v objektech Nabyvatele a odebirat vzorky
jakéhokoliv zbozi, jeZ bylo nebo bude prodavano pod danou ochrannou znamkou.

Opateni na kontrolu kvality pfedstavuji jadro licenci ochrannych znamek, protoze zaruduiji, ze
spotrebitelé nebudou uvedeni v omyl zplsobem, jakym nabyvatel ochrannou znamku pouziva.
Ve skute€nosti je cilem téchto opatfeni zarucit, Ze dana ochranna znamka bude vyuZivana
konzistentné a tedy, Ze spotiebitel obdrzi pokazdé stejny vyrobek nebo sluzbu ve stejné
standartni kvalité. Bez téchto opatfeni by nabyvatel licence mohl o svou ochrannou znamku
prijit.

Typicka opatfeni na kontrolu kvality obnaSeji zavazky vztahujici se ke zpusobu, jakym
nabyvatel ochrannou znamku pouziva, ¢asto s odkazem na pozadavky nebo dokumenty, v
nichZ poskytovatel stanovuje standarty, jez je potfeba splnit. Navic, v licen€nich smlouvach se
bézné uvadéji i opatfeni souvisejici s monitoringem spravného uzivani ochranné znamky,
napfiklad pravo poskytovatele licence provadét inspekce na provozech nabyvatele a odebirat
vzorky hotovych vyrobku®.

3.2 Specifika licenci autorskych prav (copyrightu)

Licence na autorska prava mohou obsahovat navazna opatfeni, jejichz prostfednictvim je
nabyvateli licence zaru€ena moznost pfistupu k fyzickym kopiim dila (napf. ke zvukovym
zaznamum ¢i filmovym nahravkam), nebo ke zdrojovému kédu softwaru®.

Témito opatfenimi vyjadfuji smluvni strany svuj souhlas s tim, Ze original dila nebo zdrojovy
kod softwaru bude uloZzen u davéryhodné treti strany, ktera nabyvateli vyda jeho kopii, jen
pokud dojde k pfedem urenym udalostem, napf. pokud poskytovatel licence zbankrotuje.
Poskytovatel tak ziska zaruku, Ze jeho nejcennégjsi statky nebudou odhaleny nabyvateli. A pro
nabyvatele se zmensuje riziko, ze nebude moci pokraCovat ve vyrobé dalSich kopii, nebo ze
je nebude moci dale vylepSovat.

4 Secrets of Intellectual Property: A guide for small and medium-sized exporters, International Trade Centre UNCTAD/WTO and
World Intellectual Property Organization, 2003.
5 WIPO Guide on the Licensing of Copyright and Related Rights, World Intellecttial Property Organization, 2004.
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4. Sjednavame licen¢éni smlouvu

4.1 Priprava na jednani o licenéni smlouvé: predbézné dohody

Licencni smlouvy zpravidla pfedstavuji dlouhodoba obchodni partnerstvi. Poskytovatel a
nabyvatel licence jsou po jistou dobu spolu pribézné v kontaktu, pfi€emz se oba snazi o
vydéleéné vyuZiti daného dudevniho vlastnictvi. BéZnou praxi tedy pfedstavuje, Zze dfive nez
se licen¢ni smlouva podepiSe, zacina se tento vztah uzavienim predbéznych dohod (napf.
dohody o zachovani micenlivosti).

4.1.1 Dohoda o zachovani mienlivosti

Dohody o zachovani mli€enlivosti (non-disclosure agreements, NDA) jsou pravné zavazna
ujednani, podle nichz jedna smluvni strana (strana zverejiujici) sdéluje divérnou informaci
jiné strané (strané pfijimajici). V souladu s témito dohodami, mohou byt sdéleny vSechny typy
informaci, jakymi jsou, mimo jiné, myslenky, know-how, popisy vynalezl, chemické vzorce,
védecké €i obchodni informace a ujednani. Jejich spoleCnou charakteristikou je nicméné to,
ze sdélena informace je pro zvefejiujici stranu natolik cenna, ze je ji nutno drzet mimo dosah
verejnosti.

KdyZz budouci poskytovatel a pfijemce licence stvrdi dvoustrannou dohodu o zachovani
miéenlivosti svymi podpisy, zarucuji tim, Ze jejich tajné a cenné informace zustanou utajeny a
nebudou zneuzity®.

4.1.2 Dohoda o pfevodu materialu

Hlavnim ddvodem, pro€ se uzavira dohoda o pfevodu materialu (Material Transfer Agreement,
MTA), je uprava situace, kdy dochazi k pfesunu materialu vliastnéného poskytovatelem licence
k jejimu pfijemci; ten ho potfebuje prozkoumat nebo vyzkouSet, zda bude v jeho podnicich
dobrie fungovat’. Tyto dohody se pouzivaji ¢asto hlavné ve zdravotnickém sektoru, jako forma
pfedbézné dohody uzavirané jesté pfedtim, nez padne rozhodnuti uzavfit dlouhodobou
licenéni smlouvu.

4.2 Zavazky spojené s fadnou péci (Due diligence)

Licenéni smlouvy pFedstavuji slozita ujednani, ktera vyzaduji, aby obé& smluvni strany
vykonavaly ¢innosti spojené s fadnou péci, zejména pak s fadnou péci o dusevni vlastnictvi®.
Hlavnim smyslem téchto zavazk je omezit pfedevsim rizika, jeZ jsou spojena s vlastnictvim a
kvalitou duSevniho vlastnictvi. AvSak zavazky spojené s fadnou peci nemohou tato rizika
uplné vyloucit. K omezeni rizik je zapotfebi dodateénych opatfeni poskytujicich pfislusné
zaruky.

6 Dal3i informace o dohodach o zachovani mi¢enlivosti najdete v pfehledu zakladnich skute¢nosti ,Non-Disclosure Agreement:
a business tool*, dostupné online www.iprhelpdesk.eu/library.

7 Mahoney RT and A Krattiger. Agreements: A Review of Essential Tools of IP Management. In Intellectual Property Manage-
ment in Health and Agricultural Innovation: A Handbook of Best Practices (eds. A Krattiger, RT Mahoney, L Nelsen, et al.).

MIHR: Oxford, U.K., and PIPRA: Davis, U.S.A. Ke stazeni dostupné zde.
8 Dal$i informace o zavazcich spojenych s fadnou pééi najdete v prehledu zakladnich skutednosti “IP due diligence: assessing
value and risks of intangibles”, ktery je dostupny online www.iprhelpdesk.euflibrary.
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https://www.researchgate.net/publication/235413271_Agreements_A_review_of_essential_tools_of_IP_management
http://www.iprhelpdesk.eu/library

9 K uréeni prav nabyvatele jsou zasadni reSer$e v IP databazich. Dalsi informace.or
nasich pfehledech zakladnich skutecnosti, které jsou dostupné onli

Fact Sheet
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5. Registrace licenéni smlouvy

V nékterych zemich podléhaji urdité typy licenci, napfiklad vyhradni licence na patenty, povinné
registraci v narodnich rejstficich, jez jsou obvykle spravovany pfislusnymi narodnimi ufady dusevniho
vlastnictvi. Jestlize smluvni strany tuto registraci nevykonaji, pfislusna licencni smlouva nenabude
pravni platnosti, nebo nabyvatel licence muze pozbyt nékterych svych prav, napfiklad prava na
nahradu Skody, nebo muze pozbyt prava pozZadovat soudni nafizeni, pokud jeho prava budou
podkozena treti stranou. Zvlasté nabyvatelé licenci by proto tuto registracni povinnost méli sledovat
zvlasté pedlivé.

Uziteéné zdroje
DalSi informace o dané problematice naleznete také zde:

» European IP Helpdesk: Your Guide to IP Management in International Business

» European IP Helpdesk Bulletin No.1 / June 2019: IP Licensing

* Exchanging Value — Negotiating Technology Licenses, A Training Manual published jointlyby the
World Intellectual Property Organization (WIPO) and the International Trade Centre (ITC):
https://www.wipo.int/publications/en/details.jsp?id=296

» Licensing Intellectual Property, published by the UK Intellectual Property Office:

https://www.gov.uk/government/publications/ip-health-check-licensing-ip
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https://www.gov.uk/government/publications/ip-health-check-licensing-ip

